Absatzmirkten auBerhalb des europidischen Binnenmarktes ist daher essenziell fiir

die konkrete Umsetz oduktionspotenzials und erginzt die ErschlieBung von Non-

Food-Absatzmoglichkeiten,
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Die europdische Land- und Lebensmittelwirtschaft exportiert vor allem verarbeitete
Produkte. In diesem Zusammenhang ist der Abbau nichttarifirer Handelshemmnisse ein
zentraler Aspekt bei der Suche nach neuen Absatzmirkten. Dieses Kapitel muss in den
europiischen Handelsgespréichen als Prioritit behandelt werden.

Die europdische Landwirtschaft sieht sich aufgrund der Unterschiede auf den
Energiemirkten und ihrer Folgeprodukte wie Diingemittel einem wirtschaftlichen
Nachteil gegeniiber. Diese Problematik muss in das Kapitel Energie und Folgeprodukte
aufgenommen werden;

Eine bessere Kenntnis der Weltmérkte und besseres Antizipieren ihrer Entwicklung kann
den Landwirten und ihren Genossenschaften helfen, ihre Produktionssysteme
anzupassen. Das neue Netz der europiischen Diplomatie muss zu diesem Ziel beitragen;

Wie die meisten anderen groBen Agrarlinder muss auch die Europaische Union eine echte
wirtschaftsdiplomatische Strategie zugunsten der Ausfuhr ihrer eigenen Produkte
entwickeln;

Der Export erfordert auch eine dynamische Absatzférderungspolitik fiir européische
Agrarerzeugnisse. Die Absatzforderungspolitik muss in ihrer Umsetzung flexibel bleiben,
um die Anstrengungen zur ErschlieBung neuer Markte zu begleiten. Zwischen den als
prioritir eingestuften Zonen muss maximale Flexibilitit gewdhrleistet werden, um den
Antriagen auf Mittel fiir Absatzforderung zu entsprechen, und eine groBe Bandbreite
forderfihiger Produkte zu garantieren, womit gewihrleistet wird, dass konventionelle
Produkte in den von der Verordnung (EU) Nr. 1144/2014 abgedeckten Gebieten
Gegenstand einer Absatzforderungsmafnahme sein kénnen;

Die neu zu erschlieBenden Méarkte umfassen oft technische (Marktvolatilitit,
Wechselkurs) oder politische Risiken. Unter diesen Umstinden Lkann die
Absatzforderungspolitik nicht die einzige Losung sein. Die Wirtschafisbeteiligten
brauchen BegleitmaBnahmen, mit denen die Risiken abgedeckt werden, die das
Bankensystem nicht abdeckt;

Die gemeinsame Agrarpolitik fiihrt vermehrt zu Steigerungen der Produktionskosten, die
in den internationalen Handelsgesprichen trotz Fiihrungsposition der EU in diesem
Bereich keine Berticksichtigung finden;

Der Zugang zu internationalen Mérkten erfordert auch eine spezifische Logistik, um
zeitnah iiber grofe Mengen Waren entsprechend geforderter Qualitdt, aber auch
besondere Transportmittel zu verfiigen. Die Koh#renz zwischen der europdischen
Verkehrspolitik und der européischen Handelspolitik muss gestiarkt werden;

Die Ursprungsregeln fiir verarbeitete landwirtschaftliche Erzeugnisse sind duBerst
wichtig, da sie de facto zu neuem Marktzugang fithren kdnnen, wie dies fiir Produkte aus
der Zuckerindustrie der Fall ist. Angesichts der internen Politik der EU im Bereich
Verbraucherinformation sollte die Européische Kommission einen kohirenten Ansatz in
den bilateralen Abkommen anvisieren;

Der Lebensmittelsektor verzeichnet noch zu viele Fille von Betrug am Verbraucher. Daher
sind eine bessere Kenntnis und ein besserer Schutz der geografischen Angaben
notwendig. Die Landwirte und Genossenschaften kdmen in den Genuss eines besseren
Schutzes ihrer Investitionen und die Verbraucher wiirden von korrekten Informationen
profitieren;

Die Europiische Union handelt auf Einzelfallbasis Veterinirabkommen aus, die zu einem
Ungleichgewicht bei den Kontrollen der Tiergesundheitssysteme fiihren. Der




Binnenmarkt wird noch nicht geniigend anerkannt, wahrend die Européische Union in
ihren Verhandlungen mit mehreren Foderalstaaten diese ihrerseits als Einheit betrachtet
(Beispiel: CETA - Kanada). Diese Situation filhrt zu immer unertréglicheren
Wettbewerbsverzerrungen;

12- Die weltweite Nachfrage nach Lebensmitteln nimmt auf allen Kontinenten mehr oder
weniger stark zu (Asien, Siidamerika, Afrika). Folglich sollte man eine Kategorie von
Verbrauchern in den Fokus nehmen, deren Kaufkraft sich mehr und mehr auf
verarbeitete Erzeugnisse der Land- und Lebensmittelwirtschaft konzentrieren wird, um
die Absatzmarkte von morgen vorzubereiten und die Entwicklung einer Landwirtschaft
sicherzustellen, die diese Nachfrage befriedigen kann. Die verschiedenen Analysen und
Aussichten zur Demografie machen deutlich, dass die Mittelschicht, die 5 bis 10 Dollar
pro Tag ausgeben kann, eine Verbraucherkategorie ist, die noch zunehmen und sich in
den Megastddten vor allem auf dem afrikanischen Kontinent konzentrieren wird. Die
Entwicklung technischer Hilfe im Handel mit Afrika ist also fiir die européische
Landwirtschaft von strategischer Bedeutung.

13- Neben dem Handel ist die Erzeugung von Nahrungsmitteln ein zentraler Faktor fiir die
Sicherung der Stabilitdt verschiedener Regionen wie des Mittelmeerraumes. Diese
Dimension sollte bei der Vertiefung der Handelsbeziechungen mit gewissen Regionen
beriicksichtigt werden.

DER. MULTILATERALE RAHMEN ALS KOHARENZFAKTOR DER
DELSPOLITIK IM AGRARSEKTOR

andelsgespriache in der WTO miissen der Grundstein der EU-Strategie in
Handelsgesprichen zum Agrarsektor bleiben. In den bilateralen Verhandlungen wird ein
wichtiges Théma —die interne Stiitzung — ndmlich nicht angesprochen. Die Europaische Union
hat ihre Agrarpolitik mit nicht-marktverzerrenden Instrumenten weiterentwickelt. Zwar bleibt
das Prinzip bestehen, dach die Verwendung von Ausfuhrerstattungen ist nur noch im Fall
schwerer Marktkrisen denkbar und wird zudem {iber die entkoppelten Zahlungen der Landwirte
finanziert (Krisenmanagementfends). Gleichzeitig haben die groBen Agrarmiichte wie die USA
StiitzungsmaBnahmen fiir ihre Landwirte entwickelt, die marktverzerrend wirken (hauptséchlich
in der Amber Box). Kanada hilt an seinem System der Angebotsverwaltung fiir Milch und
WeibBfleischprodukte fest (Blue Box). Derartige verzerrende Stiitzungen haben sich nicht nur
ausgebreitet, sondern haben auch FuB} gefasst, wie das jiingste Budget des
Landwirtschaftsministeriums in Brasilien zeigt.

Ohne ein neues Abkommen in der WTO besteht das Risiko, ds
befindlichen regionalen Abkommen die gesundheitlichen Norme
kompatibel sind und ihre Rolle zur Konsolidierung des internationale
konnen. Es besteht die Gefahr, dass sich die Wetthewerbsverzerrungen
Handelsbl6cken vertiefen. Die Ursprungsregeln miissen zum Beispiel auf g
Prinzipien fufen.
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Da die EU ein Markt von iiber 530 Mio. Verbrauchern ist, erinnern Copa und Cogeca daran, dass
die Européische Kommission einen harmonisierten Ansatz fiir den Marktzugang beibehaken
muss. Die Hiufung regionaler oder bilateraler Abkommen verstellt der Europaischen Union
Gesamtiiberblick iiber diese Agrarmérkte und garantiert nicht die Kohérenz der abgeschlossen®
Abkommen. Zudem sollten im Falle von Fortschritten beim WTO-Verfahren gewisse
Zugestindnisse auf alle Mitglieder ausgeweitet werden kénnen. Daher sollte der ,,Single Pocket
Approach® auf alle landwirtschaftlichen Erzeugnisse angewandt und auf kumulative
Folgenabschitzungsstudien gestiitzt werden, die auch die Zugestindnisse im Rahmen der
bilateralen Verhandlungen umfassen.
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